
①商品･
サービス企画 ②販売戦略 ③営業接続 ④営業行動 ⑤アフター

サービス ⑥入金･回収

①
商品企画

①-1
課題「負」
の特定

①-2
市場規模
確認

①-３
打ち手の
検討・確定

①-4
収支計算

②-1
商品理解
(①の理解)

②-2
ターゲット

選定
②-3､③-1
売り方検討

③-2
目標設定

②③④
営業支援

④ｰ1
週or月次
会議

④-2
課題ＦＢ

営業→商&経営

⑤
利用者フォロー
(コールセン

ター等)

販売
チャンネル

構築

採用計画
実行

面接･
試験採用 育成(研修等)

社員向け：新人・営業・マネジメント

代理店向け：新規採用・商品説明・表彰イベント
人事･労務

財務･経理 総務 経営ボード

ご提供できること

･新商品開発
･ビックデータ解析
･NET集客

・伴走サポート:課題解決に向けハンズオン対応
・紹介サポート:専門家をご紹介。
・専門外：内容により紹介可能。

･パーソナル診断テスト
･配属アドバイス

･電気代最適化提案 ･エグゼクティブコーチ


